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AGENTE DE WHATSAPP - | NMUEBLES

Malla

Mil mensajes al dia.
Solo veras lostresque importan.

Inteligencia de leads para profesionales inmobiliarios en LatAm. Construido por Pulse LAT.

UNA RED QUE SOLO DEJA PASAR LO QUE | MPORTA 01 -

01 / 12

PORTADA
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TuWhatsApp no es un CRM.
Es una conversacion interminable.

83% 17min 3del0

de los mensajes que recibes tardas en promedio en re- leads calientes se pierden

sSon curiosos sin pre- sponder. Para entonces, el mezclados con el ruido del

supuesto real. 64% ya se enfrio. dia.

El dia de un broker se va en filtrar lo que ya esta roto. Mientras tanto, los tres con presupuesto, plazo y zona

definidos se entierran en la bandeja — y se enfrian.

TRYMALLA. LI VE - PULSE LAT 02 - PROBLEMA
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02 LA | DEA

Un agente que se sienta en tu
WhatsApp.

LO QUE NO ES LO QUE Si ES LO QUE HACE

Un chatbot genérico Un agenteentrenadoen  Filtra, calificay te entrega
Iengua-le inmobiliario Calificacion 0—100 en 60s. Te avisa

tomatica que repite frases. Tampoco | eg, entiende y distingue al curioso SOl cuando hay alguien con pre-

No es un bot de respuesta au-

un CRM mas con interfaz pesada. del comprador real en la primerare-  Supuesto, plazo y zona claros.

spuesta. Aprende tu tono.

TuWhatsApp respira. Tu solo hablascon quien firma.

TRYMALLA. LI VE - PULSE LAT 03 - | DEA
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<> Malla MX - LATAM -
N.° 03

COMO FUNCI ONA

Cuatro pasos. Unatarde. Cero
codigo.

PASO 01 PASO 02 PASO 03 PASO 04
Escaneael Conecta El agente Veras solo
QR tus filtray cali- los queim-
Conecta atu iInmuebles fica portan
B O Importa de In- Cada mensaje Bandeja ordena-

min con la li-
breria open-wa.
Sin cambiar de
ndmero.

— TIEMPO TOTAL DE CONFIGURACION:

TRYMALLA. LI VE

muebles24, Viva-

nuncios, Lamudi,

EasyBroker. Malla
aprende de cada

anuncio.

PULSE LAT

pasa por una
entrevista breve.
Sin guion robaético,
con tu tono.

04

da por probabili-
dad de cierre, con
todo el contexto
extraido.

15 MIN —

FUNCI ONAMI ENTO
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Como distingue al curioso del com-

prador real.

EL MENSAJE QUE LLEGA

"¢, Sigue disponible?"

"¢, Cuanto piden? ¢ Aceptan mascotas?"

"Tengo $25K/mes. ¢ Hay descuento?"”

"Hasta $32K, mudanza agosto, vivo en Reforma"

El agente decide en menos de 60 segundos. Lo que es frio se archiva sin pasar por ti.

TRYMALLA. LI VE - PULSE LAT

SENALES DETEC-SCORE

TADAS

Ninguna - 1 sola pre-
gunta

Curiosidad basica

Presupuesto - nego-
ciacién

Presupuesto - plazo -

zona - motivo

24/100

38/100

64/100

92/100

ETI QUETA

FRIO

FRIO

CALIENTE

05 - FILTRADO
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Cada lead, un numero.

0-30 FRIO 31-60 TIBIO 81-100 CALIENTE

CRI TERI OS Y PESO

Presupuesto explicito +28 pts
Plazo definido (mes/fecha) +16 pts
Zona anclada (vive/trabaja cerca) +18 pts

Motivacion clara (vende otra, pre-aprobacion)0 pts

Disposicion a visita / firma +10 pts

Tono explicito (urgencia) +8 pts

TRYMALLA. LI VE - PULSE LAT

EJEMPLO REAL - LEAD CALI ENTE

Carmen Vega

Loft Roma Norte - 2 rec

Presupuesto $32,000 MXN
Plazo Agosto
Zona Roma Norte (trabaja en Reforma)
Motivo Vacia depa anterior

SCORE FINAL 92/100

06 - SCORI NG
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06 —— ROl EN TI EMPO

Lo que recuperas en horas.

4 )
SIN MALLA CON MALLA
Mensajes recibidos/dia 100 Mensajes recibidos/dia 100
Mensajes atendidos por broker 100 Mensajes atendidos por broker 12 calificados
Minutos por mensaje (lectura + respuestay min Minutos por mensaje (solo cierre) 3 min
Tiempo total respondiendo al dia 5.5 hrs Tiempo total respondiendo al dia 36 min
Tiempo a la semana 28 hrs Tiempo a la semana 3 hrs
Tiempo al mes 112 hrs Tiempo al mes 12 hrs

- J

4 )

AHORRO POR BROKER - 1 MES

100 hrs 12 diaslaborales

Equivalente a recuperar 4 visitas extra por semana — o cerrar mas temprano cada viernes.

. J

* Célculos basados en un volumen de 100 mensajes/dia con 17 min promedio de respuesta sin filtrado. Tus nimeros pueden
variar segin mercado y volumen.

TRYMALLA. LI VE - PULSE LAT 07 - ROI EN TI EMPO
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EL DASHBOARD

Una bandeja que prioriza por ti.

SCORE LEAD | NMUEBLE PRESUP. PLAZO CANAL

92 Carmen Vega - Roma Norte - 2 rec $32K Ago Inmuebles24
CALIENTE

88 Rafael Soto - CALIENTE Polanco - 4 rec $9. 8M 60 dias Lamudi

74 Andrea Pérez - TIBIO Condesa - 1 rec $18K Sept WhatsApp

31  Ivan Coll - FRIO Santa Fe - PH — 6+ meses  Facebook

- Score visible (0-100) - Filtros por intencién - Conversacion adjunta - Contexto extraido automaticamenteExportable a CSV / API

TRYMALLA. LI VE - PULSE LAT 08 - DASHBOARD
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N. © I NTEGRACI ONES

Conecta con loqueyausas.

PORTALES | NMOBI LI ARI OS

Inmuebles24 Vivanuncios Lamudi MetrosCubicos Mercado Libre Inmuebles

Facebook Marketplace

CRM

EasyBroker (activo) HubSpot (Q2 2026) Salesforce (Q3 2026)

CALENDARI OS Y PAGOS

Google Calendar Cal.com Calendly Stripe

MENSAJERI A

WhatsApp (open-wa) Instagram DMs (beta)

¢No ves la tuya? Construimos integraciones a pedido de clientes pagos. Promedio: 2—3 semanas.

TRYMALLA. LI VE - PULSE LAT 09 - | NTEGRACI ONES
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N.° 09 CASOS DE USO

Tres personas. Tresplanes.

PARA BROKERS PARA AGENCI AS OFERTA DE LANZA-
MIENTO

Plan Corre- Plan Estudio PG BRI GG
dor Oferta per-

$2,799xwmes sonal

$1 y 099XN/mes Hasta 3 brokers, inmuebles 10&
ilimitados, reglas de asi- XN - 1ler mes

Broker independiente. 1

gnacion por zona, reportes

numero, hasta 5 inmuebles, Para duefios que rentan su

semanales.

calificacion automatica, tono propio inmueble. Después:

personalizado. $200/mes + service fee por

mensajes. +$69 namero per-
sonalizado.

Plan Casa ($7,499 MXN/mes) disponible para equipos con brokers ilimitados, CRM API y onboarding asistido.

TRYMALLA. LI VE - PULSE LAT 10 - CASOS DE USO
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EMPEZAR ES FACI L

Tres pasos. Eda samana.

Demo de 20 minutos
O 1 Llamada con un especialista para mapear tu operacién y elegir el 20 min
plan correcto.

Configuracion guiada
02 Escaneas el QR, conectamos tus portales, calibramos tu tono de 15 min
VOz con muestras tuyas.

Primeros leads calificados
03 En el mismo dia empiezas a recibir leads ordenados por score. I nmedi at o
Sin cambiar tu namero.

TRYMALLA. LI VE - PULSE LAT 11 - PROXI MOS PASOS
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CONTACTO

Malla.

Una red que solo deja pasar |0 gueimporta.

WHATSAPP EMAI L WE B

+52 229 650 0422 hola@trymalla.live trymalla.live

© 2026 PULSE LAT - MALLA ES PRODUCTO DE PULSE LAT 12 .
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